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Dzisiejszy marketing to gra o uwagÄ?, emocje i decyzje â?? a te podejmowane sÄ
szybciej, niÅ¼ myÅ?lisz. To szkolenie pokaÅ¼e Ci, jak wykorzystaÄ? wiedzÄ? z
psychologii i neuronauki, by lepiej rozumieÄ? zachowania klientÃ³w, projektowaÄ?

oferty, ktÃ³re konwertujÄ , i pisaÄ? komunikaty, ktÃ³re naprawdÄ? dziaÅ?ajÄ . JeÅ?li
sprzedajesz, tworzysz lub zarzÄ dzasz ofertÄ â?? ta wiedza pozwoli Ci dziaÅ?aÄ? mÄ
drzej, szybciej i skuteczniej.

Termin: 24 kwietnia 2025 r., godz.: 14:00 - 16:00

Czego siÄ? dowiesz i nauczysz?

Jak dziaÅ?a mÃ³zg klienta w chwili podejmowania decyzji zakupowej?
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Czym rÃ³Å¼ni siÄ? decyzja racjonalna od emocjonalnej w praktyce?
Jakie mechanizmy mÃ³zgu przyspieszajÄ decyzjÄ? â??kupujÄ?â?� ?
Jak bÅ?Ä?dy poznawcze wpÅ?ywajÄ na wybory konsumenckie?
Jak dziaÅ?a efekt zakotwiczenia, potwierdzenia i paradoks wyboru?
Co wyzwala impulsywne zakupy? Jak to wykorzystaÄ? w przekazie?
Jak projektowaÄ? komunikaty, ktÃ³re trafiajÄ w emocje klienta?
Jak dziaÅ?ajÄ FOMO, presja czasu i spoÅ?eczny dowÃ³d sÅ?usznoÅ?ci?
Jak pokazaÄ? cenÄ?, by byÅ?a postrzegana jako korzystna?
Jak uÅ?oÅ¼yÄ? ofertÄ?, by klient wybraÅ? to, czego chcesz?
Co widzi klient najpierw? â?? Jak dziaÅ?a hierarchia komunikatÃ³w?
Jak redukowaÄ? opÃ³r i obawy klientÃ³w w procesie zakupu?
Jak wykorzystaÄ? microcopy, CTA i psychologiÄ? jÄ?zyka?
Jak stworzyÄ? ofertÄ?, ktÃ³ra skraca drogÄ? od â??myÅ?lÄ?â?�  do â??kupujÄ?

â?� ?

Do kogo skierowane jest szkolenie?

przedsiÄ?biorcÃ³w prowadzÄ cych jednoosobowÄ dziaÅ?alnoÅ?Ä? gospodarczÄ
,
wÅ?aÅ?cicieli maÅ?ych i Å?rednich firm,
osÃ³b rozpoczynajÄ cych swojÄ przygodÄ? z biznesem i sprzedaÅ¼Ä ,
marketerÃ³w,
specjalistÃ³w ds. promocji,
osÃ³b odpowiedzialnych za tworzenie ofert i komunikacjÄ? z klientem,
menedÅ¼erÃ³w,
liderÃ³w zespoÅ?Ã³w,
freelancerÃ³w,
twÃ³rcÃ³w produktÃ³w cyfrowych,
konsultantÃ³w,
coachÃ³w,
wszystkich osÃ³b zainteresowanych rozwijaniem swoich kompetencja.

Webinarium jest bezpÅ?atne a uczestnicy otrzymajÄ certyfikat udziaÅ?u w szkoleniu.
Zapisy na szkolenie odbywajÄ siÄ? poprzez platformÄ? szkoleniowÄ Polskiej Fundacji
PrzedsiÄ?biorczoÅ?ci.
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